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Das Starter-Paket erlaubt in 4 Schritten die chancenorientierte
Neuausrichtung der Beschaffungsstrategie in volatilen Energiemarkten

Die Ausgangslage

Letztverbraucher in Deutschland stehen
mitten in einer Zeitenwende und sehen
sich mit hohen Risiken fir steigende
Energiekosten konfrontiert. Denn die
Rahmenbedingungen andern sich
massiv:

* Sehr volatile Markte

* Hohe Risikozuschlage am kurzen
Ende

* Preisstrukturen wie base/peak
I6sen sich auf

* Negative Stundenpreise nehmen zu

* Steigende globale Einflussfaktoren
auf die Strom- und Gaspreise im
Inland

* Energiewende in Deutschland

* Unklare regulatorische
Zukunftsaussichten

* Historisch bewahrte
Beschaffungsmodelle verlieren die
Bodenhaftung

Grundlagen

Die Modellbewertung findet auf
Basis Ihrer Daten statt:

Grundlage fir die nachfolgenden
Bewertungen sind Ihre eigenen,
kundenspezifischen Lastprofile fiir
Strom bzw. Erdgas. Diese werden
fur die Vergangenheit herange-
zogen und auch fir die Zukunft
kalendarisch ausgerolit.

Strategiefestlegung

Auf Basis der Bewertungs-
ergebnisse sowie des fachlichen
Know-how Transfers kann das
Unternehmen eine neue
Beschaffungsstrategie fiir
Risikovermeidung und
Chancenrealisierung festlegen.
Diese wird im nachsten Schritt
ausgerollt.
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Lastgangdaten und
Verbrauchsprojektion

Definition der neuen
Beschaffungsstrategie
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Die Grundlage fiir eine erfolgreiche
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Simulation aus 12 verschiedenen
Beschaffungsmodellen

Neubewertung nach Beschaffungsmadell

und Einstieg in eine chancenorientierte
zukiinftige Beschaffungsstrategie
flir Strom und Erdgas
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Workshop vor Ort mit den
Verantwortlichen

@

T succedo’

¢ Unternehmensberatung GmbH

Beschaffungssimulation

/In der Simulation werden das

Lastprofil sowohl in der Retro-
spektive (- 3 Jahre) als auch in
der Perspektive (+3 Jahre) mit
12 verschiedenen Beschaffungs-
modellen finanziell und nach
Risiko bewertet. Darunter auch
virtuelle bzw. bilanzielle PPAs fiir
Strom. Bei der Berechnung wird
auch vorhandene oder geplante
Eigenerzeugung (bspw. Solar,
Wind) berlicksichtigt. Ergebnis ist
eine qualifizierte Rangliste.

Workshop

Der Workshop mit Ilhnen und
succedo gliedert sich in zwei Teile:

1. Vermittlung der relevanten
Marktmechanismen sowie
Zukunftsprojektion der
Energiepreise

2. Vorstellung der Simulations-
ergebnisse

Die massiven Anderungen der kritischen Erfolgs- und Kostenfaktoren am Strom- und Gasmarkt erfordern eine Neuausrichtung der Beschaffungsstrategie.
Mit dem succedo Starter-Paket erhalten energieintensive Letztverbraucher die qualifizierte Bewertungsgrundlage fiir einen chancenorientierten Energieeinkauf in der Zukunft.
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Uber uns

¢ Zuunseren Mandanten zahlen viele energieintensive
Unternehmen aus dem Mittelstand und der GrolR3industrie

¢ Wir betrachten Energiekosten ganzheitlich

¢ Unsere Arbeitsschwerpunkte liegen dabei auf den

. . . Der Unternehmenssitz auf dem Campus
belden Berelchen . der Fachhochschule Miinster (Grips Ill)

Energiebeschaffung [ Eigenerzeugung %@ www.succedo-beratung.de
W . .

Energie- Risiko- Eigen- Elektro- Weiterbildung
beschaffung management erzeugung mobilitat Seminare

/ / / J /
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Vier Disziplinen zur Optimierung der Energiekosten ~succedo’
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Beschaffungsstrategie Eigenerzeugung

¢ Pre- und Backtesting von ¢  Zukunftsszenarien

Besch-affungsstrateglen ¢  Priufung Wirtschaftlichkeit
und Liefermodellen

¢ Ausschreibungen und

¢ Verhandlung von Energie- Verhandlung

liefervertragen
Operative Beschaffung Risikomanagement
¢  Marktbeobachtung ¢ Beschaffungssimulation
¢ Elektronische Preislimits auf (Pretest)

Kurs- oder Portfoliowert ¢ Risikorichtlinien

¢ Ordermanagement ¢ Dokumentation




Was wir fur Sie tun konnen...

Strategische Energiebeschaffung

*

Modellbewertung Energiebeschaffung

¢ Aufbau von Risikomanagement-Systemen

*

Beratungsleistungen, Change Management

Operative Energiebeschaffung

¢
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Marktmonitoring, Preisalarme
Einkaufssimulation Spot-/Terminmarkt
Reporting, Dokumentation, Jour Fix

Rechnungs-Controlling

Know-how Transfer

¢
¢

Energiemarkt Schulungen

Workshops und Seminare
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Energiedaten und Prognosen
¢ Prognose-Erstellung Strom- und Erdgas-Lastprofile
¢ Energie Preis- und Marktdaten, PFCs, Spot & Futures

¢ Simulation von Energiezentralen und Erzeugern

Projekte

Machbarkeitsanalysen Photovoltaik (PV)
Umsetzungskonzepte Elektromobilitat
Bewertung von PPA-Projekten
Erstellung von Lastenheften
Durchfliihrung von Ausschreibungen

Baubegleitung PV und Ladeinfrastruktur, Abnahmen
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Projektmanagement, Koordinationsleistungen
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Unsere Kunden und Referenzen . succedo’

Auszug aus unserer Kundenliste

Porsche Holding Salzburg

Volkwagen Group Retail Deutschland
Hengst S.E.

Hoerbiger Antriebstechnik

Otto Fuchs KG

Kreis Steinfurt

European Business School

J.D. von Hagen AG

Kohlhage Automotiv

doka Schalungstechnik DE + AT
August Ruggeberg / Pferd-Werkzeuge
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Griesson de Beukelaer

Hengsl

FILTRATION

Aufgabenstellung

¢ Unternehmensberatung GmbH

Hengst Filtration entwickelt Filtrationssysteme fiir Pkw und Lkw,
fiir die Bereiche Anlagen- und Maschinenbau, Industriefiltration,
Hydraulik und Health Care.

* Entwicklung und Implementierung eines Risikomanagement-
Systems fiir die Energiebeschaffung

* Begleitung bei der operativen Strom- und Gasbeschaffung
(>50 GWh/a)

WEST(@FLEISCH

Aufgabenstellung

Westfleisch ist der zweitgréfSte Schlachtkonzern in Deutschland
und einer der gréfSten Schlachtkonzerne Europas mit Sitz in
Miinster.

* Bewertung von virtuellen und finanziellen Power Purchase
Agreements fir die Strombeschaffung (> 150 GWh/a)
* Verschiedene Seminare und Weiterbildungen

KREIS
STEINFURT

Aufgabenstellung

Der Kreis Steinfurt ist eine Gebietskorperschaft im Norden von
Nordrhein-Westfalen mit 456.464 Einwohnern und 24 Stddten
und Gemeinden.

* Modellbewertung Beschaffungsmodelle fiir Strom und Erdgas
* Konzeption und Durchfiihrung mehrerer Strom- und
Erdgasbeschaffungen fir den Kreis und weitere Stadte
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Dann sprechen wir gerne miteinander.

Ihr Ansprechpartner:

Urs Neuhoffer

Geschaftsfuhrer der succedo Unternehmensberatung GmbH

¢ Telefon: 02551 /98671 -126

¢  E-Mail: urs.neuhoeffer@succedo-beratung.de
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit
— und nutzen Sie lhre Chance auf einen Change
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\iccedo Unternehmensberatung GmbH
Herr Urs Neuhoffer
= Am Campus 2 | 48565 Steinfurt
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